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◆主催 ：現代ビジネス
◆形式 ：オンラインセミナー（Zoom）※予定
◆開催時期 ：2024年8⽉中旬※予定
◆想定規模 ：200名 ※事前申込想定数300〜500名程度
◆協賛締切 ：2024年6⽉14⽇（⾦）

現代ビジネス主催・オンラインセミナー

ハイブリッドワークを⽀える
営業DX最新トレンドセミナー

対象：CRM・SFA・MAツール、電⼦契約、営業代⾏サービスなど
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●開催趣旨

不透明な時代に進むべき道を切り拓くためには
ビジネス環境に存在するデータの活⽤が必要不可⽋です

コミュニケーションツールの多様化、採⽤プロセスの変化に伴い、営業⼿法にも変化の兆しがここ数年顕著にみられるようになっ
てきました。ハイブリッドワーク時代だからこそのフィールドセールスとインサイドセールスの融合や、営業状況やノウハウのこ
まめな連携などがその⼀例です。この複雑化した「営業活動」をしっかりと把握するためには営業に特化したデジタルツールの利
活⽤は不可⽋と⾔えます。なぜなら、以前と異なりいつでも・どこでも働ける環境になったため、その情報をどこでもリアルタイ
ムに把握する必要が出てきたためです。

しかし、ただ単にツールを導⼊するだけでは意味を成しません。導⼊ツールの効果を最⼤化させるためのルール作りやツールを導
⼊した先のビジョンを浸透させることが、営業DXの真の姿と⾔えます。しかし、この点について成功しているケースは決して⼤多
数ではないのも実態です。

そこで現代ビジネスでは営業DXの実現をサポートするための情報を多彩なステークホルダーから発信する特別セミナーを開催いた
します。皆様がお持ちの営業DX関連ソリューションを効果的に発信できる絶好の機会です。該当サービスをお持ちの⽅はぜひ本セ
ミナー企画をご活⽤ください。
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●開催概要

◆名称：ハイブリッドワークを⽀える営業DX最新トレンドセミナー

◆主催：現代ビジネス

◆⽇時：24年8⽉中旬午後 ※予定

◆場所：オンライン（Zoom）予定

◆規模：200名（事前登録300〜500名想定）

◆参加：無料

★ご協賛対象★
CRM・SFA・MAツール、電⼦契約、営業代⾏サービス など
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●プログラム予定

時間帯 内容

13：00〜13：30 ゲスト講演

13：35〜14：05 ご協賛社様①

14：10〜14：40 ご協賛社様②

14：45〜15：15 ご協賛社様③

15：20〜15：50 ご協賛社様④

※プログラムは予定です。ご協賛状況によって変更の可能性があります
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●ご協賛プラン

◆ご講演枠1枠（30分）
◆事前申込者リストのご提供（想定300〜500件）
◆ご講演動画の納品（2次利⽤含め、本番終了後からのご使⽤）

特別価格：2,500,000円（税別、グロス）
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●スケジュール予定

◆お申込み締切 ：24年6⽉14⽇（⾦）
◆告知開始 ：24年6⽉下旬
◆本番 ：24年8⽉中旬
◆リード提供 ：本番終了後3営業⽇以内（視聴ログ・アンケートデータ紐づけ）
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●過去実績：2024年2⽉22⽇「稼げる強い営業組織を作るセールステックセミナー」

タイトル
稼げる強い営業組織を作る
セールステックセミナー

開催日
2024年2月22日13時～15時45分

形式
オンライン配信（事前収録）

事前申込者
317名

https://gendai.media/articles/-/122919
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●過去実績：2024年2⽉22⽇「稼げる強い営業組織を作るセールステックセミナー」 N=317
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●過去実績：2024年2⽉22⽇「稼げる強い営業組織を作るセールステックセミナー」 N=317
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